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	一、课程背景:
	二、课程目标
	三、课程对象：
	直销团队管理人员、直销队伍建设人员、直销团队骨干等
	四、课程大纲:
	第一部分、直销团队管理人员面临的问题分析
	第二部分、直销团队管理及人员激励能力提升
	第二部分、通过商机管理实现直销团队的业绩诊断与管理
	第三部分、日常营销活动管理
	第四部分、课程总结与答疑


