                              中国最具价值培训资讯平台


责任胜于能力

课程对象：企业全体管理人员 

开课时间： 2010年11月14日 深圳

课程原价： ￥2400元（含授课费、资料费、茶点饮料等）
课程目的：

    责任胜于能力，现代社会并不缺少有能力的人，而是缺乏既有能力又富有责任感的人才！提倡责任精神，是无数中外优秀企业成功实践的核心价值观和第一行为准则！ 

课程内容：  

    第1模块 企业危机--呼唤责任

　　企业危机的症结在于责任缺失！责任缺失的根源是趋利避害的人性未能得到合理引导。

　　第2模块 解读责任--何为责任?

　　责任胜于能力，责任造就魅力。有魅力才有吸引力，有吸引力才能有成就！

　　第3模块 许三多精神--“傻子”原理

　　不抛弃、不放弃，是许三多精神的灵魂。不抛弃团队，不放弃责任，是一个人从平凡到卓越的核心动力。

　　第4模块 学会感恩--担当责任

　　学会感恩是担当责任的基础；成功不是一种机会，而是一种选择！学会感恩，选择责任！

　　第5模块 责任成就自我--修炼责任感

成功的方法大家都知道,但只有成功者去做了! 

专家简介：杨宗华

    销售管理思想——FTY思维模式第一人

　　美国区域营销管理认证师（美国ROS认证）

　　2006中国销售培训十大培训师

　　香港专业效能管理学院NLP训练师

　　北京大学销售管理高级研修班特聘讲师

　　中国实战管理培训第一人，美国西海岸大学企业管理在读博士，美国区域营销管理认证师（美国ROS认证），清华大学继续教育学院特聘教授，四川师范大学经济与管理学院特聘教授，北京大学销售管理高级研修班特聘讲师， C8（中国）销售管理总经理、首席讲师，曾任多家知名大、中型企业总经理、董事，十多年的管理与培训实战经历，积累大量销售实战管理经验和数十万字的实用案例、资料库。极强的自我管理和团队管理能力，带出几千名销售作风优良的虎狼之师。最新著作《业绩才是硬道理》和《责任胜于能力》  

工作经历：

杨宗华先生曾任英之华管理顾问公司的董事长，美洲互动国际健康健身俱乐部中国区首席董事、营销总裁，北京大学、西安交大、四川师范大学等多家高校的特聘教授。十多年的销售管理实战经历，积累大量销售实战管理经验和数十万字的实用案例、资料库。极强的自我管理和团队管理能力，带出几千名销售作风优良的虎狼之师。
【联系方式】
电   话：010-62864303 62863354

传   真：010-62863354

联系人：董老师  刘老师
报名回执表（请传真至010-62863354复印有效）
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（温馨提示：此课程可以为企业订做内训培训，具体事宜请与我联系！）
注：请填写好报名回执，然后回传到（FAX：010-62863354），并电话确认，我们将会在开课前一周，传发此次课程的入学通知、地图、安排住宿等相关事项。
